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«Silicon Valley em té fascinat»

a arribar a Silicon Valley
per un mes i ja en fa sis.
~«M’he quedat més temps

perqué veig clarissim que hi ha mol-
tes coses a aprendre del model ameri-
ci. I aixd és el que m’'agradaria fer:
aprendre molt per algun dia transferir
aquest coneixement a casa nostra.»
~Especialment, qué destacaria?

—«D’entrada els ingredients que te-
nen ells no son tan diferents dels que
tenim aqui, perd en aquella zona del
nord de California sorgeixen i creixen
les empreses més innovadores del
mon. Alla tothom té una actitud men-
tal positiva, Tothom és optimista i la
gent no es lamenta tot el dia de la cri-
si... tothom mira endavant!l»

-On té el «cor» Silicon Valley?

—«A la Universitat d’Stanford, a
Palo Alto, que €s la universitat per ex-
cel-léncia de emprenedoria i el mo-
tor de tot plegat.»

-I si fem la comparativa?

-«Aqui també hi ha universitats i
escoles de negocis malt bones i estu-
diants molt talentosos. Ara, qué pas-
sa? Que pocs estudiants volen ser em-
prenedors. Aqui es formen directius,
perd no s’inculca esperit emprenedor.
Es trist veure que, a Catalunya, la ma-
joria d'estudiants volen treballar en
una gran empresa o ser funcionaris.
Ara que hi ha dificultats per aconse-
guir un bon lloc de treball és quan
més gent hauria d’emprendre les se-
ves propies iniciatives empresarials.»

~Es clau 'educacié que es fomen-
ta als Estats Units?

—«S1i. Des de petits ja s’educa els
nens perque siguin creatius, competi-
tius, tinguin capacitats de lideratge i
habilitats de comunicacid. Hi ha plan-
ter on es forgen emprenedors de [utur
i des de moll joves aguests nois i no-
ies ja creuen en el somni americi.»

—Que I'ha sorpreés?

—-«Que no es critiqui els emprene-
dors que han obtingut cert éxit empre-
sarial i que es valori positivament la
gent que ha passat per un frachs. Re-
alment hi ha cultura de risc.»

-1 per qué va voler anar-hi?

~«Vaig arribar a la Universitat de
Stanford per fer un curs d’alta direc-
cid. Va ser una formacié molt dura
perd un experiéncia molt positiva que
em va permetre congixer gent extraor-
dinaria d"arreu del mén.»

-1?

—«A través de I'estreta relacio entre
universital i empresa, vaig experimen-
tar les dinamiques de treball de les
empreses del Silicon Valley. Vaig
aprendre les regles del joc i vaig dir-
me: ‘Jo també vull jugar a la NBA. 1
em vaig quedar a viure a Palo Alto.»

-1 aprenent, mirant, coneixent...

—«Va ser quan vaig comengar a
pensar a4 crear una nova empresa.
Vaig continuar treballar remotament
per a TMT Factory perd vaig iniciar
[a meva nova aventura empresarial, el
meu particular somni americi.»

—-Que I'ha fascinat?

—«L’ecosistema del Silicon Valley
que interelaciona universital-empresa-
inversors en un entorn de naturalesa
on hi ha una qualitat de vida extraor-
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Va crear 'empresa TMT
Factory (1997) per

- desenvolupar programari per
- atercers. Es va arruinar el
2001 amb la crisi de les

puntcom i va saber superar
la crisi amb moit d'esfore.

Nou anys després, té a punt
. Innovalley per desenvolupar
. roba intel-ligent.

- Xavier Verdaguer, fa
 poc més d’un any, quan

era de viatge a Berlin,

. va patir un vessament
~cerebral del qual es va

recuperar totalment
perd que li va canviar la

vida. Va decidir que
- havia de fer un tomb

després de lluitar per fer
creixer TMT Factory,
que el va fer patir molt
en les darreres rondes
de finangament i
expansi¢ internacional.
Després de molts anys
d’'esforg, ho va pagar

" car. | el gener del 2009

va agafar un temps
semisabatic per veure
mon, estudiar, gaudir de
noves experiencies i fer
esport. | ganes de
correr molt per atrapar
noves sensacions de
viure. Retrobar-se

dinaria i una gran diversitat cultural »

—Res a veure amb Wall Street.

—«Res! Malgrat que a 25 quildme-
tres a la rodona de Stanford hi ha les
empreses més innovadores del mon:
Apple, Google, Intel, Cisco, HP, Fa-
cebook, etcétera, i els millors inver-
sors de capital risc, tot aix0d esta situat
en una vintena de poblets en un en-
torn natural al sud de San Francisco.»

-Emprenedoria, més innovacio,
més valor, igual a riquesa?

—«S{. Un factor clau per a la inicia-
tiva emprenedora €s que els inversors
de Silicon Valley sén inversors de ca-
pital risc 1 aposten en projectes molt
innovadors. Aqui tenim inversors, pe-
rd la majoria no arrisquen massa.»
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~Sens dubte. ;

—«Vull pensar que, a Catalunya, al-
gun dia els inversors es comengaran a
adonar que s’ha d’inverlir en empre-
nedoria i en les idees de la gent que té
iniciativa. Tinc I'esperanga que conti-
nui minvant el model d’invertir en el
totxo i que la gent amb diners inver-
teixi en els emprenedors.»

~Inverteixen doncs en idees. Ara
li toca explicar la seva. _

—«He creat Innovalley, una empresa
que desenvolupa roba intel-ligent. La
idea va sorgir veient que tots sortim al
carrer amb dos elements moll dife-
rents: la roba i un teléfon que ja és un
auténtic ordinador de butxaca. Inno-
valley pretén fusionar aquests dos ele-
menls perqua s'ajudin mituament i
tinguem millors serveis.»

—Fusié que combina Catalunya
amb Silicon Valley.

—«Si. Fusionem lecnologies ameri~
canes amb idees 1 disseny de casa
nostra. Aprofitem un dels nostres trets
diferencials: la creativitat.»

~Per...

- «Fer jaquetes i motxilles que car-
reguen els mobils i portatils amb
"energia solar, samarretes amb logo-
tips i missatges dinamics, vambes amb
xips de vibracié que el van guiant com
si fossin un GPS i tota mena de roba
de moda que incorporen tecnologia
sense renunciar a un bon disseny.»

— Voste, realment, inventa.

— «8i, és el que m’apassiona.»




